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SOBRE O AUTOR

Ola, meu nome & Robson Martins. Sou pai, fotografo e
empreendedor. |dealizei a Makarispo - Fotografia Escolar,
uma empresa com sede em Curitiba, Parana, onde tive a
oportunidade de fotografar milhares de alunos em centenas
de escolas.

Minha trajetoria na fotografia comegou nos Estados Unidos,
onde morei por 15 anos. Eu era apaixonado por fotografia e
fascinado pela cultura do anuario, que existe existe nas
escolas americanas. No meu retorno para o Brasil, fundei a
Makarispo e apliquei o que observei por la. Ao longo desse
caminho, aprendi na pratica como fazer de cada etapa do
processo uma experiéncia agradavel e eficaz para todos os
envolvidos. A cada clique, fui aperfeicoando meu metodo e
encontrando maneiras de tornar o negocio nao apenas
lucrativo, mas também extrermamente satisfatorio.

O sucesso alcangado me motivou a desenvolver um metodo
estruturado, com o objetivo de ajudar outros fotografos ou
amantes da fotografia a replicar esse processo. Meu intuito
compartilhar esse conhecimento para que outros possam
viver desse trabalho gratificante, garantindo uma renda
solida e a satisfacao de registrar a época que a crianga passa
pelas maiores mudancas de suas vidas.
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MOTIVACAOE
OPORTUNIDADE

Vocé ndao precisa iniciar essa jornada
sozinho, sO precisa dar o primeiro

passo na mesma direc@o dos que
ja estdo na estradal

Se vocé possui uma camera fotografica e procura
por uma forma de ganhar dinheiro, esta a alguns
passos de iniciar um negocio lucrativo.

A fotografia escolar € uma grande oportunidade para
faturar alto e conquistar a independéncia financeira.
Fotografando de 2 a 3 escolas por més, & possivel
alcangar R$10.000 de faturamento.

Para se tornar um fotografo de escola, basta tomar
coragem e seguir os passos que vou te mostrar aqui
neste guia passo-a-passo.

Vamos direto ao ponto!

fotografiaescolar.org




PRIMEIRO PASSO - PLANEJAMENTO

FACA UMA LISTA DAS
ESCOLAS QUE IRA VISITAR

Crie um documento no Google drive, uma planilha de
preferéncia. Cadastre todos os dados da escola que
pretende visitar.

+« Escolha as escolas mais proximas da sua casa.
Isso facilita a logistica e a comunicagéo.

+ Inclua escolas publicas e privadas, ampliando
suas oportunidades.

+ Ir na escola do seu filho ou filha, ou escola gque
conhecga a diretora, pode ajudar a quebrar o gelo
da primeira vez.

« Procure no Google, encontre as escolas e planeje
ir pessoalmente fazer uma visita.

A visita deve ser feita pessoalmente, nGo
ofereca seu servico por telefone!

fotografiaescolar.org
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PRIMEIRO PASSO - PLANEJAMENTO

ESCOLHA OS MODELOS [—=
QUE VAI APRESENTAR |E[2]

Comece a criar seu portfolio para ser mostrado para
a direcdo da escola na hora de apresentar a
proposta.

» Produza algumas fotos em casa. Vocé pode usar
uma crianga da sua familia ou amigos, para fazer
as primeiras fotos.

« Imprima algumas fotos para mostrar para
diretora o tipo de foto que pretende fazer.

Ja pensou que um pacote inicial com tudo que vocé precisa para
iniciar o seu negocio seria de muito ajuda e aceleraria o
processo todo? Pois €, nos temos esse pacote! Visite o site ;-)

fotografiaescolar.org




PRIMEIRO PASSO - PLANEJAMENTO

PRECIFICACAO
QUANTO SEU PRODUTO VALE

Precificar corretamente seus produtos e parte
fundamental para que seu negocio comece certo.

¢ Crie uma planilha e inclua todo o custo envolvido para
chegar a um valor correto.

* Toda escola espera obter uma participagao sobre o
faturamento da venda das fotos em retorno. O valor
praticado fica entre 10% e 15%. Considere este valor
na precificagao.

e Escolha uma das modalidades** apresentadas nas
proximas paginas e inclua a estimativa de custo de
cada uma delas na precificacao

* A planilha deve considerar: custo do tempo para
fotografar e editar, custo de impressao, desgaste de
equipamento, porcentagem da escola, custos
bancarios, etc.

**Cada modalidade de venda, possui pros oo
e contras que devem ser observados com
atencdo pois, influenciam diretamente no

custo do produto.

fotografiaescolar.org
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PRIMEIRO PASSO - PLANEJAMENTO

ENTENDA AS 3 MODALIDADES
USADAS PARA OFERECER E
COBRAR PELOS SEUS SERVICOS

Ha 3 formas de receber pelo seu trabalho que vao
impactar diretamente no custo e faturamento final.

MODALIDADE 1
FOTOGRAFAR SOMENTE 0S QUE PAGARAM ADIANTADO

I

Nao precisa amostras Faturamento menor
Menor investimento

Rapida finalizagao
Menos desgaste

O faturamento & menor porque os pais tendem a
comprar mais quando veem as amostras dos alunos.

A garantia do sucesso desta modalidade, esta em
caprichar nos avisos que os pais receberao em casa, links
para portfolio do trabalho realizado, redes sociais, etc.

fotografiaescolar.org
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PRIMEIRO PASSO - PLANEJAMENTO

SUGESTAO DE AUTORIZACAO
PARA MODALIDADE 1
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“A garantia do sucesso deste metodo, esta em caprichar nos
avisos que os pais receberdo em casa, links para portfolio do
trabalho realizado, redes sociais, etc.”

0O Método Acelerador Makarispo, contém aulas, modelos
 editdveis, autorizacdes, planilhas e estudos de caso. Com
~ esse material, @ possivel partir de um patamar mais elevado

vtilizando o que ja foi testado antes.

fotografiaescolar.org
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PRIMEIRO PASSO - PLANEJAMENTO

MODALIDADE 2
FOTOGRAFAR TODOS QUE AUTORIZARAM (SEM PAGAR)

¢ Aumentodo * Maior esforco para
faturamento. produgao e envio das

* Ofertade pacotese amostras.
outros produtos. * Mais demorado.

E mais facil vender as fotos com as amostras e isso
possibilita a criacdo e oferta de outros produtos
aumentando o faturamento. Entretanto, o processo de
criagao e envio das amostras pode se tornar um
pesadelo, devido ao grande esforgo, tempo e
investimento, durante a produgao.

A garantia do sucesso desta modalidade, esta em
desenvolver um processo de criagao de amostras o mais
automatizado possivel.

fotografiaescolar.org
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PRIMEIRO PASSO - PLANEJAMENTO

SUGESTAO DE AVISO - MODALIDADE 2
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“A garantia do sucesso desta modalidade, esta em mostrar
as melhores fotos como exemplo do trabalho que vai ser
realizado, criando expectativa na espera pelas amostras.”

; possivel partir de um patamar mais elevado utilizando o
que ja foi testado antes. Confira nossos modelos \ e/
editaveis no site. .

fotografiaescolar.org
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