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SOBRE O AUTOR

Ola, meu nome & Robson Martins. Sou pai, fotografo e
empreendedor. |dealizei a Makarispo - Fotografia Escolar,
uma empresa com sede em Curitiba, Parana, onde tive a
oportunidade de fotografar milhares de alunos em centenas
de escolas.

Minha trajetoria na fotografia comegou nos Estados Unidos,
onde morei por 15 anos. Eu era apaixonado por fotografia e
fascinado pela cultura do anuario, que existe existe nas
escolas americanas. No meu retorno para o Brasil, fundei a
Makarispo e apliquei o que observei por la. Ao longo desse
caminho, aprendi na pratica como fazer de cada etapa do
processo uma experiéncia agradavel e eficaz para todos os
envolvidos. A cada clique, fui aperfeicoando meu metodo e
encontrando maneiras de tornar o negocio nao apenas
lucrativo, mas também extrermamente satisfatorio.

O sucesso alcangado me motivou a desenvolver um metodo
estruturado, com o objetivo de ajudar outros fotografos ou
amantes da fotografia a replicar esse processo. Meu intuito
compartilhar esse conhecimento para que outros possam
viver desse trabalho gratificante, garantindo uma renda
solida e a satisfacao de registrar a época que a crianga passa
pelas maiores mudancas de suas vidas.

fotografiaescolar.org




MOTIVACAOE
OPORTUNIDADE

Vocé ndao precisa iniciar essa jornada
sozinho, sO precisa dar o primeiro

passo na mesma direc@o dos que
ja estdo na estradal

Se vocé possui uma camera fotografica e procura
por uma forma de ganhar dinheiro, esta a alguns
passos de iniciar um negocio lucrativo.

A fotografia escolar € uma grande oportunidade para
faturar alto e conquistar a independéncia financeira.
Fotografando de 2 a 3 escolas por més, & possivel
alcangar R$10.000 de faturamento.

Para se tornar um fotografo de escola, basta tomar
coragem e seguir os passos que vou te mostrar aqui
neste guia passo-a-passo.

Vamos direto ao ponto!

fotografiaescolar.org




PRIMEIRO PASSO - PLANEJAMENTO

FACA UMA LISTA DAS
ESCOLAS QUE IRA VISITAR

Crie um documento no Google drive, uma planilha de
preferéncia. Cadastre todos os dados da escola que
pretende visitar.

+« Escolha as escolas mais proximas da sua casa.
Isso facilita a logistica e a comunicagéo.

+ Inclua escolas publicas e privadas, ampliando
suas oportunidades.

+ Ir na escola do seu filho ou filha, ou escola gque
conhecga a diretora, pode ajudar a quebrar o gelo
da primeira vez.

« Procure no Google, encontre as escolas e planeje
ir pessoalmente fazer uma visita.

A visita deve ser feita pessoalmente, nGo
ofereca seu servico por telefone!

fotografiaescolar.org
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PRIMEIRO PASSO - PLANEJAMENTO

ESCOLHA OS MODELOS [—=
QUE VAI APRESENTAR |E[2]

Comece a criar seu portfolio para ser mostrado para
a direcdo da escola na hora de apresentar a
proposta.

» Produza algumas fotos em casa. Vocé pode usar
uma crianga da sua familia ou amigos, para fazer
as primeiras fotos.

« Imprima algumas fotos para mostrar para
diretora o tipo de foto que pretende fazer.

Ja pensou que um pacote inicial com tudo que vocé precisa para
iniciar o seu negocio seria de muito ajuda e aceleraria o
processo todo? Pois €, nos temos esse pacote! Visite o site ;-)

fotografiaescolar.org




PRIMEIRO PASSO - PLANEJAMENTO

PRECIFICACAO
QUANTO SEU PRODUTO VALE

Precificar corretamente seus produtos e parte
fundamental para que seu negocio comece certo.

¢ Crie uma planilha e inclua todo o custo envolvido para
chegar a um valor correto.

* Toda escola espera obter uma participagao sobre o
faturamento da venda das fotos em retorno. O valor
praticado fica entre 10% e 15%. Considere este valor
na precificagao.

e Escolha uma das modalidades** apresentadas nas
proximas paginas e inclua a estimativa de custo de
cada uma delas na precificacao

* A planilha deve considerar: custo do tempo para
fotografar e editar, custo de impressao, desgaste de
equipamento, porcentagem da escola, custos
bancarios, etc.

**Cada modalidade de venda, possui pros oo
e contras que devem ser observados com
atencdo pois, influenciam diretamente no

custo do produto.

fotografiaescolar.org
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PRIMEIRO PASSO - PLANEJAMENTO

ENTENDA AS 3 MODALIDADES
USADAS PARA OFERECER E
COBRAR PELOS SEUS SERVICOS

Ha 3 formas de receber pelo seu trabalho que vao
impactar diretamente no custo e faturamento final.

MODALIDADE 1
FOTOGRAFAR SOMENTE 0S QUE PAGARAM ADIANTADO

I

Nao precisa amostras Faturamento menor
Menor investimento

Rapida finalizagao
Menos desgaste

O faturamento & menor porque os pais tendem a
comprar mais quando veem as amostras dos alunos.

A garantia do sucesso desta modalidade, esta em
caprichar nos avisos que os pais receberao em casa, links
para portfolio do trabalho realizado, redes sociais, etc.

fotografiaescolar.org
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PRIMEIRO PASSO - PLANEJAMENTO

SUGESTAO DE AUTORIZACAO
PARA MODALIDADE 1
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“A garantia do sucesso deste metodo, esta em caprichar nos
avisos que os pais receberdo em casa, links para portfolio do
trabalho realizado, redes sociais, etc.”

0O Método Acelerador Makarispo, contém aulas, modelos
 editdveis, autorizacdes, planilhas e estudos de caso. Com
~ esse material, @ possivel partir de um patamar mais elevado

vtilizando o que ja foi testado antes.

fotografiaescolar.org

8 - Sugestao M1 Passo 1



PRIMEIRO PASSO - PLANEJAMENTO

MODALIDADE 2
FOTOGRAFAR TODOS QUE AUTORIZARAM (SEM PAGAR)

¢ Aumentodo * Maior esforco para
faturamento. produgao e envio das

* Ofertade pacotese amostras.
outros produtos. * Mais demorado.

E mais facil vender as fotos com as amostras e isso
possibilita a criacdo e oferta de outros produtos
aumentando o faturamento. Entretanto, o processo de
criagao e envio das amostras pode se tornar um
pesadelo, devido ao grande esforgo, tempo e
investimento, durante a produgao.

A garantia do sucesso desta modalidade, esta em
desenvolver um processo de criagao de amostras o mais
automatizado possivel.

fotografiaescolar.org
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PRIMEIRO PASSO - PLANEJAMENTO

SUGESTAO DE AVISO - MODALIDADE 2
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“A garantia do sucesso desta modalidade, esta em mostrar
as melhores fotos como exemplo do trabalho que vai ser
realizado, criando expectativa na espera pelas amostras.”

; possivel partir de um patamar mais elevado utilizando o
que ja foi testado antes. Confira nossos modelos \ e/
editaveis no site. .

fotografiaescolar.org
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PRIMEIRO PASSO - PLANEJAMENTO

* Maior faturamento das | * Maior esforgco das 3.
3 modalidades. * Fotografar, editare
* Fotos de turma. criar amostras de
* Criagao de anuarios. todos os alunos requer
mais profissionalismo.

Imagina vocé receber um panfleto da escola: “Esta
semana, um estudio profissional de fotografia esteve na
escola e realizou um trabalho incrivel com todos os
alunos! Veja como seu filho ficou na amostra abaixo!”

Esta modalidade fatura mais, devido ao fator surpresa e
a variedade de fotografias que podem ser oferecidas
com as fotos de turma. Novamente, a garantia do
sucesso deste modalidade, esta em desenvolver um
processo de criacdo de amostras o mais automatizado

possivel.

DICA: Aprenda como automatizar o processo de criagao
das amostras no Método Acelarador Makarispol

fotografiaescolar.org
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PRIMEIRO PASSO - PLANEJAMENTO

SUGESTAO - MODALIDADE 3
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“A garantia do sucesso desta modalidade, esta no envio dos
pacotes com valores e com o aluno ja inserido nas amostras”

DICA:
O Método Acelerador Makarispo, contém aulas, modelos editdveis,

avtorizagdes, planilhas e estudos de caso. Com esse material, @ possivel

partir de um patamar mais elevado utilizando o que ja foi testado antes.

fotografiaescolar.org
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PRIMEIRO PASSO - PLANEJAMENTO

QUAL DAS MODALIDADES oﬂ‘ﬁ
ESCOLHER PARA INCIAR? !0

Todos os 3 modelos de negdcio possuem vantagens e
desvantagens. Para o iniciante, recomendamos o
primeiro_modelo, devido & diminuigao significativa dos
riscos e rapidez na finalizagao do processo. A unica
desvantagem desse método em relagao aos outros dois,
e a diminuigdo do faturamento inicial. Entretanto a
simplicidade de execucéao, permite que vocé retorne na
escola mais vezes durante o ano e va construindo uma
reputagao aos poucos.

O ponto chave para conquistar os pais, estéa na
precificagdo coerente e a escolha do tema de cada
fotografia. Podemos ajuda-lo a aumentar o faturamento
com os modelos testados e aprovados pelos pais, que a
Makarispo utiliza, atraves do Metodo acelerador.

E st Independente da modalidade

escolhida, utilize adesivos para serem
colados nos alunos, no dia anterior
ao DIA DA FOTO.

I
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fotografiaescolar.org
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14 - Gontrato

PRIMEIRO PASSO - PLANEJAMENTO

CONTRATO... —
PORQUE O COMBINADO
NAO SAI CARO [?“

O contrato € extremamente necessario para gue se
garanta o que foi combinado entre as duas partes,
direitos e obrigagdes.

+« Prepare um contrato claro e detalhado, que
descreva ©s servigos, pregos, datas e
responsabilidades.

* Inclua clausulas de seguranga e privacidade das
fotos para tranquilizar a escola e os pais.

+ Inclua copias do contrato em branco na pasta
criada no passo anterior.

Conheca o Método Acelerador com modelos
prontos e editaveis de contrato que irdo
acelerar essa etapa.

fotografiaescolar.org
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PRIMEIRO PASSO - PLANEJAMENTO

SUGESTAO DE
CONTRATO

ALCRDOD e FARLCERIA ENTEE [SEUW NOME | E [NOME D& ESLULA)
Este acordo & firmado entre [Seu nome] & a [Mome da Escola), representada por [Mome do Diretor{a)].

1. Objetivo
Realizar o "Dia da Foto” nas dependéncias da escola, fotografando [Escolher uma opgdo: todos os alunos ou
apenas o5 alunos autorizados], sem custo inicial para a escola,

2. Direitos & Obrigagdes da (5aw nome]
a. Fatagrafar todos os aluncs conforme combinado
b. Editar, processar e criar amostras das fotografias se necessario.
. Garantir a seguranca e privacidade das imagens, conforme descrito abaixo.
d. Vender as fatografias diretamente aos pais, oferecendo diversas opobes de pacotes

3. Direitas @ ODbrigagdes da Escola:
a. Farnecer um espaco adequado para a realizagdo das fotografias
b, Ajudar na comunicagio ¢ divulgacio do "Dia da Folo® para 0% pais @ responsaveis
. Ndo ha qualguer custo financeira para a escala
4 "-.|'}.:|.|.|r'|,.| @& Privacidade
a. As MdJEEns SETAD l'."ll.'lll'.:g'-h"n.ll'.:-.ib & armazenadas em servidores SEELINOS
b, Somente colaboradores checados ¢ autorizados terdo Acesso 4% imagens
. Fotas ndo serdo divulgadas em redes sociais sem aulorizacio previa
5. Bengficios para a Escolal
a. Betorng inandeirg stiraves de comissdo de 10% sobre o faturamento das vendas das foios

b, Recehimenio de quaaros de turmas gratuinos, (Opcianal)

Assinado em [Data)l, por
[SELn narme]
[Mome do Diretoria) da Escalal

O arquivo formatado editavel deste contrato
esta disponivel no Método Acelerador
Makarispo

fotografiaescolar.org
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SEGUNDO PASSO - VISITACAO

VISITE A ESCOLA,
APRESENTE A PROPOSTA
E MARQUE A DATA

Chegou a hora de colocar em pratica todo
planejamento. Visite a escola e proponha o DIA DA FOTO.

« Margue uma reunido com o diretor ou responsavel
pela escola.

« Apresente sua proposta de forma clara e
profissional, destacando os beneficios e a seguranga
do processo.

+ Leve exemplos de seu trabalho e modelos de
contratos.

+ Certifigue-se de gue todos os detalhes estejam
claros e documentados.

« Defina a porcentagem da escola e outras
gratuidades.

+ Procure sair da reuniao com a data marcada.

O Método Acelerador, possui videos que ajudam a
se preparar para visitacdo na escola, como
! responder certas objecoes e aumentar as chances
de marcar o DIA DA FOTO.

fotografiaescolar.org
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TERCEIRO PASSO - PREPARACAO

opiabaroto /o
ESTA CHEGANDO  ~{/\\-

» Prepare as autorizagbes leve-as para escola
antecipadamente. A entrega dever ocorrer entre 5 e 7
dias antes da data marcada.

« Se utilizar adesivos, combine com a escola o dia de colar.

» Faga uma lista dos equipamentos, acessorios e figurino
que escolheu utilizar.

» Decida como identificar as criancas.

+ Sinalize a escola sobre o evento e distribua os panfletos.

Método Acelerador Makarispo contém:
* Como criar e automatizar o processo de identificacdo.
* Modelo editavel de adesivo utilizado no dia anterior.
» Modelo editavel de panfleto para o DIA DA FOTO
Modelos de contratos, autorizagdes... e muuuito mais!

fotografiaescolar.org
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TERCEIRO PASSO - PREPARACAO
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O arquivo editavel em PSD desta
autorizac@o esta disponivel no
Meétodo Acelerador Makarispo

fotografiaescolar.org
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QUARTO PASSO - EXECUCAO

1/,
FOTOGRAFE, DIVIRTA-SE
E GANHE DINHEIRO! \

No dia da foto:

Confira a lista de equipamentos antes de sair.
Procure chegar antes do horario marcado para que
tenha tempo de sobra de escolher e configurar o
espaco, bem como resolver pequenos problemas
gue possam surgir.

Organize uma seqguencia para recolher as
autorizagoes, arrumar a crianga e fotografar.
Fotografe os alunos conforme o planejado,
identificando-os, mantendo a organizagao ﬂ
profissionalismo. \\MPNE—= oRiZ
Lembre-se de garantir que a foto esteja em foco!

Ao sair, certifigue-se de manter o lugar da forma que
estava quando chegou.

Método Acelerador Makarispo

veja alguns assuntos abordados

i

= Fotografar com flash ou luz natural?

* Como configurar a c@mera para fotografar
com flash e néo errar o foco!

* Fotografar com uniforme ou figurino préprio?
* Qual a foto que mais vende?

fotografiaescolar.org
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QUINTO PASSO - EDICAO E IMPRESSAO

" \g
EDICAO E , [t
meressio W UL=

Chegou a hora de editar o seu trabalho e garantir que
o resultado saia como o prometido. Existem varias
opcoes de softwares de edigdo. O melhor e utilizar
aquele gue vocé ja conhece. Para quem ainda nao
tem essa habilidade, recomendamos utilizar modelos
prontos e focar em aprender o basico.

+ Edite as fotos, aplicando ajustes e correcdes
necessarias.

« Utilize modelos previamente pensados para
ganhar tempo e valorizar as fotos.

« Envie os arquivos para seu fornecedor que ira
imprimir as fotos.

ATENCAOQ

e Confira o tamanho da foto
: v * Acabamento fosco ou brilho
» Quantidade correta

P

fotografiaescolar.org
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SEXTO PASSO - ENTREGA E FINALIZACAO

ENTREGA E FINALIZACAO

« Confiraasimpressoes.

« Organize as fotos em pacotes e entregue-as na
escola para serem retiradas pelos familiares.

 E possivel realizar uma Ultima oferta através do
contato com os pais da autorizagao para que
adquiram mais fotos, e aumentar o valor do
ticket.

» Realize o acerto final com a diregdo da escola,
conforme combinado no contrato.

« Se possivel, tente pre-agendar a proxima vez que
ira fotografar.

Conheca o calendario anual de fotografia em
escolas, em nosso metodo acelerador.

fotografiaescolar.org
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ACABOU, SERA TE
QUE EU CONSIGO?  [C(T)

No final das contas, iniciar um negocio de fotografia
escolar € mais simples do que parece. Basta coragem
para enfrentar os desafios e comegar a agir rapido!

Sei que ainda existe muita duvida em relagao a varios
aspectos que nao abordamos neste guia, mas ao
seguir este passo-a-passo, voce estara no caminho
certo para iniciar um negocio lucrativo e satisfatorio
na fotografia escolar.

Mo inicio de qualguer negocio novo, surgirac muitas
duvidas e vocé cometera muitos erros que te farao
evoluir, mas saiba que e possivel evitar os percalgos
mais comuns, utilizando o Método Acelerador que
criei, baseado na atuagao da Makarispo - Fotografia
Escolar.

De coragéao, espero que o conteudo deste eBook, Ihe
ajude a iniciar ou melhorar o seu negocio, e |lhe
proporcione muita realizagao e prosperidade!

Abraco do Robson Martins!

fotografiaescolar.org



QUER
ACELERAR SEU
NEGOCIO?

Conheca o
Metodo Acelerador
Makarispo

» Modelos editaveis,comalunos!
« Planilha para precificacao
« Modelos de contrato e autorizacoes

VISITE O SITE

fotografiaescolar.org




